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POWER 1-A-1

O “Power 1-a-1” ndo devera durar mais de 20 minutos.

1. Data 2. Hora Inicio 3. Hora Fim

4. Nome 5. Empresa

6. Profissdo/Cargo

7. Quais sdo os seus produtos e/ou servicos mais importantes?

8. Qual é o seu produto/servigco Unico? Porque é que as pessoas/empresas compram os seus produtos ou
utilizam os seus servigos?

9. Que EMPRESA de que SECTOR DE ACTIVIDADE seria um bom cliente para si?

10. Como é que eu poderia iniciar uma conversa sobre a sua empresa com os meus clientes?

11. Quem serd o parceiro com quem terd uma reunido individual, ou 1-a-1? Quando tera essa reunido?




